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Herrn 13.02.2007
Detlef Kiy

c/o VMS Financial Planning GmbH

Steinbreche 9

51515 Kurten

Sehr geehrter Herr Kiy,

vor einiger Zeit hatten Sie fir uns eine professionelle Finanzstrategie erstellt. Im
Laufe des Zusammenarbeit wurde von |hnen - neben dem privaten - auch der
betriebliche Bereich auf den Priifstand gestellt.

Wir méchten heute die Gelegenheit nutzen und uns an dieser Stelle fiir Ihren Einsatz
und lhre Hilfestellung im Rahmen unserer Finanzplanung bei lhnen recht herzlich
bedanken.

Durch Ihre sachliche, objektive und stets neutrale Beratung ist es uns bisher immer
gelungen, einen gravierenden Mehrwert in unseren finanziellen Angelegenheiten zu
erreichen. Dies traf beispielsweise auf die Installation einer Betrieblichen
Altersvorsorge genauso zu wie auf die aktuelle Finanzierung zweier Immobilien. Hier
konnte durch eine strategisch ausgerichtete Finanzplanung und die geschickte
Auswahl mehrerer, z. T. vorhandener Bausteine allein ein finanzieller Vorteil in Hohe
von monatlich rund € 950,00 bzw. eine Kostenersparnis in Héhe von annihernd €
450.000,00 generiert werden.

Selbst grofiere Herausforderungen wurden von Ihnen zu unserer vollen Zufriedenheit
gemeistert. Besonders schatzen gelernt haben wir lhre stets freundliche und
kompetente Hilfsbereitschaft sowie die aktive prompte Unterstitzung (die wir aus
Zeitmangel sehr gerne und haufig genutzt haben) in allen Dingen des taglichen
Lebens.

In diesem Sinne hoffen wir auf eine weiterhin gute, langfristige und partnerschaftliche

Zusammenarbeit und verbleiben fir heute

mit den besten GriiRen
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Dr. Joachim Schiffer

Zahnarzt

Emser Str. 2

10719 Berlin

Tel.: 030/873 04 74
Dr. Joachim Schiffer * Emser Str. 2 * 10719 Berlin
Detlef Kiy
Steinbreche 9
51515 Kiirten

Berlin, 03.09.2009

Sehr geehrter Herr Kiy,

als mir Anfang dieses Jahres klar wurde, dass ich meine Lebensplanung dndern
muss, war der Bedarf einer neuen, sinnvolleren Finanzplanung offenbar.

Alle meine Anlagen, Kapitallebensversicherungen und mein Versorgungswerk
waren bis jetzt auf das 65. Lebensjahr bzw. 67. Lebensjahr ausgerichtet.
Natiirlich wire ich ein dankbares Opfer fir sog. Finanz- oder
Unternehmensberater. Mir ist allerdings aufgefallen, dass diese Herrschaften,
darunter auch der ein oder andere Patient von mir in dieser Branche tétig sind,
nachdem sie in ihrem vorherigen Beruf jdh gescheitert sind.

Ich hatte nun keine Lust, mich von Verlierern beraten zu lassen. Ebenso lag es
mir fern, mich von irgendwelchen Versicherungsmaklern ausnehmen zu lassen.

Manchmal bringt aber doch der Zufall eine Lésung. Nach einem Telefonat und
einem anschlieBenden Gespriachstermin mit IThnen Herr Kiy, bekam ich das erste
Mal etwas anderes zu horen, als ich gewohnt war und das machte mich
neugierig

Ihre selbstsichere, teilweise auch unbescheidene Art hat mich am Anfang nicht
sehr beeindruckt. Mittlerweile weil ich, dass dies aufgrund Ihrer hohen
Erfolgsquote gerechtfertigt ist. Das Netzwerk, das Sie sich aufgebaut haben,
funktioniert. Sowohl die Finanzplanung, als auch das Ausrdumen von
Schwierigkeiten mit fundierten Losungsvorschldgen, Thr Umgang mit den
Banken (Sie sprechen ja deren Sprache und kennen deren Winkelziige) hat mich
sehr beeindruckt. Bisher ist alles so eingetreten, wie Sie es geplant und
vorhergesagt haben.

Nach einigen heftigen und sehr teuren Irrwegen (Sofortrente, LVs ohne
adiquate Rendite etc.) féllt es einem schwer wieder Vertrauen zu bekommen.
Das, was Sie bisher fiir mich getan haben, geht weit iiber das hinaus, was ich mir
unter einer Finanzplanung vorstellen konnte. Man merkt Thnen die Freude an,
fiir Thre Mandanten das Beste herauszuholen und die Béanker und
Versicherungsmakler mit ihren eigenen Waffe zu schlagen. Ich werde nie den



Satz vergessen: ,, Selbst mit vorgehaltener Waffe werden Sie mich nicht dazu
bringen, Thnen eine Kapitallebensversicherung zu verkaufen®.

Das die Zufriedenheit und eine gesicherte Zukunft Threr Mandanten Ihr oberstes
Ziel ist, dessen bin ich mir mittlerweile sicher. So jemand wie Sie, ist mir bisher
auch noch nicht begegnet.

Das auch Sie natiirlich an mir verdienen ist mir klar. Aber Sie sind der erste,
dem ich es von Herzen gonne, da ich weil}, wie viel Arbeit ich Thnen bisher
gemacht habe.

Vielen Dank fiir Ihre aufn'ch/tige Art

Dr. Joachim Schiffer /.~ 7
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